
Шаг №2
Дорожная карта

Осваиваем навыки самопрезентации, нетворкинга, 
позиционирования, продаж новых услуг. Учимся оказывать услуги 

переговорного консалтинга и медиации; прикладного анализа 
поведения или бизнес-профайлинга.



Итак, вы прошли Шаг №1 и получили одну из 
профессий
Теперь вы можете предоставлять услуги в области консалтинга по 
следующим направлениям:

Переговоры, медиация и конфликтология:

• Семейная медиация. Иные формы медиации.
• Сопровождение сделок слияния и поглощения. Проведение переговоров и прочее.

Корпоративная психология, бизнес-профайлинг:

• Коучинг и обучение внутри организации. Бизнес-тренинги внутри компании. Построение 
карьерного трека, прочее. 

Профайлинг - прикладной анализ поведения: 

• Профориентация, карьерный коучинг, консультирование, прочее.
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Средний заработок
• От 200 до 1.000.000 рублей и выше.

• Маржинальность в этом виде консалтинга

достигает 80 %

• Доход ограничен только уровнем развития вашего 

нетворкинга и качеством предоставляемых услуг.
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Почему именно эта ниша?
1. Люди стремятся к лучшей жизни, поэтому хотят знать свои сильные 

стороны и как их наилучшим образом применить для развития и 
карьерного роста. Также хотят знать, как грамотно помочь детям в 
профориентации.

2. Рынок обширен и до конца не сформирован. Навыки коммуникации 
необходимы каждому человеку, живущему в ногу со временем.

3. Количество корпоративных конфликтов растет.
4. Количество разводов и частных конфликтов растет.
5. Высококлассных переговорщиков единицы, как и профайлеров.
6. Суды завалены делами и потому принимают законы о медиации.
7. Нужна помощь в прочих коммуникативных задачах...
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Важнейшая информация
1. Модель продаж ICDS проработана по шагам и деталям.
2. Если вы нарушаете последовательность шагов, в том числе, шаги 

обучения, мы не несем ответственность за: “Что-то пошло не так”.
3. Вы получите результат, только если будете следовать плану.*
4. План обучения тщательно продуман. Даже если вы проходили 

аналогичные программы в других школах, вам придется пройти базу 
или сдать экзамены по ней. Иначе мы будем разговаривать с вами на 
разных языках. А для партнеров это недопустимо.

*Для примера - основатель франшизы Макдональдс Рэй Крок безжалостно увольнял тех, кто менял 
продуктовую линейку продуктов. Сотрудники уходили и открывали свои бизнесы по аналогии, но не 
соблюдали технологию. Все они быстро закрывались… А Мак по-прежнему работает.
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Структура прохождения программы с О до 
стабильного заработка

Далее мы приводим все этапы и инструменты, но каждый 
студент проходит только часть из них, необходимую и 

достаточную в его случае.
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План движения. Перед тем, как начать…
Шаги прописаны 30-летним опытом работы в консалтинге, создания нами экспертов и открытия 
представительств. Мы помогали друзьям и коллегам открывать по нашей модели свои компании. 
Проанализировав накопившийся практический опыт, решили предоставить такую возможность не 
только друзьям.

Практика показала - те, кто пропускал хоть 1 из шагов, проходили их позже, жизнь 
возвращала в эти направления.

Пропуск шагов = потеря вашего времени и  ресурсов.

Поэтому теперь все шаги обязательны. Просто пройдите их и внедрите, ненужное 
уберет ваша действительность. Это лучше, чем возвращаться.

Внедрение идет по модели “Макдональдс”. Вы тщательно изучаете и внедряете все на 
своем опыте и передаете его, в случае расширения, своим сотрудникам.
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Как начать монетизировать новые знания 
и навыки?
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Простые шаги для того, чтобы вы начали монетизировать 
свои знания и навыки.



1. Экспертный статус:

• “Распаковка” экспертного статуса. Создание позиционирования.
• Оформление социальных сетей (наиболее подходящих и выбранных, исходя из 

страны пребывания эксперта и контекста).

2.      Работа с рекламой.

• Гипотезы для тестов. Как распаковать свою аудиторию через "Схему 
талантливого мышления" - этого не знают 99% маркетологов.

• Стратегия рекламы в Яндексе с минимальным бюджетом, которая сразу начинает 
окупаться.

• Создание креативов.
• Создание воронки для теста.
• Настройка рекламного кабинета.
• Тестирование. Сбор аналитики, отчет. 9



3. Строим воронку после тестов:

• Техническая подготовка.
• Регистрация и подключение ботов.
• Подключение системы оплаты. Мгновенное подключение платёжной системы без 

заморочек.
• План воронки. Верстка воронки.

4. Готовимся к вебинару:

• Заполнение брифа на вебинар (структура, бонусы, проект презентации).
• Запись видео-продажников для воронки разогрева (хайген).
• Создание презентации. Верстка бонусов. Ген. репетиция.
• Технология быстрого создания нужных людям продуктов, чтобы запустить сразу 

несколько и масштабировать прибыль.
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5. Вебинар:

• Запуск трафика.
• Техническая подготовка и настройка эксперта.
• Проведение и модерация вебинара.
• Сбор и обработка заявок. Аналитика.

7. Запуск мини-курса:

• Создание мини-продукта, который захочется купить Здесь и Сейчас.
• План выхода уроков. Как записать уроки для курса без камеры и микрофона.
• Как легко и быстро собрать первый сайт и запустить на него рекламу.
• Готовая структура продающей страницы. Упаковка курса по трём самым 

продающим вопросам.

• Настройка и оформление курса на платформе. Где бесплатно разместить уроки. 

• Автоматизация выдачи контента. 11



Инструменты, предоставляемые для 
работы
• Продуктовая линейка тренингов по продажам, переговорам, 

консалтингу. Если необходимо - разработка продуктов.
• Доступ к базе данных проекта и корпоративному 

университету.
• Алгоритмы анализа переговорных позиций для победы в 

переговорах. Анализа конкурентов и прочее.
• Брендбуки и шаблоны конверсионных материалов.
• Необходимые стандарты для оформления продающих 

страниц и социальных сетей.
• Проверенные сервисы для быстрой реализации задач.
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Как проходит учеба? Формат обучения 
1. Учатся все студенты онлайн:

•  из любой точки мира в удобное время.

2. У вас будет онлайн-кабинет на обучающей платформе и телеграмм-чат 
поддержки:

• на платформе - видео, материалы, литература, прочее.
• в чате - обратная связь, ответы на вопросы и поддержка.

3. Встречи с инструктором:
• Программа расписана по шагам и включает сертификацию. Сертификацию вы сдаете 

инструктору. Если для сдачи вам нужны дополнительные занятия с инструктором, 
занимаетесь на практике по темам, которые требуют пояснений.
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4. Инструкторы ICDS:
• контролируют маршрут движения;
• дают обратную связь по вашим видео, вебинарам, лендингам, рекламе;
• проводят встречи по стратегическому планированию.

5. Техническая поддержка:
• отвечает на технические вопросы, если с чем-то не разобрались на платформе;

6. Тематические и дополнительные курсы на онлайн-платформе:
• доступ к курсам специализации или дополнительным курсам назначается вашим 

инструктором тогда, когда этого  требует определенный этап обучения.

7. Мотивация и дисциплина:
• вместе внедряем полезные привычки и дисциплину, учимся планировать и регулярно 

отчитываться, ведь все мы заинтересованы в результате.
14

Как проходит учеба? Формат обучения 



ПОЧЕМУ СИСТЕМА ОБУЧЕНИЯ ЭФФЕКТИВНА?
• Причина 1

Мы создали рынок профайлинга и безынструментальной детекции лжи с 0 в РФ в 2008 г.
С тех пор не только мы успешно зарабатываем и развиваемся на этом рынке, но и десятки 
наших студентов.

• Причина 2 
Мы оцифровали ведение к результату. 
В программу включены только те инструменты, которые работают и используются нами 
каждый день.

• Причина 3
Индивидуальный план работы с каждым.
Мы подбираем маршрут развития бизнеса, используя сильные стороны студента, 
компенсируя слабые и учитывая предпочтения.
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• Причина 4
Команда инструкторов. 
Инструкторы контролируют адекватность внедрения, дают обратную связь, распределяют 
приоритеты, поддерживают.

• Причина 5 
Контроль качества и обучение инструкторов. 
Качество решений инструкторов контролируется, сложные ситуации разбираются совместно 
со старшими партнерами.

• Причина 6
Любовь к делу. Качество важнее количества. 
Можно просто продавать записи курсов. Но мы выбрали более сложный и интересный путь 
работы с людьми. Нас вдохновляет, когда мы развиваемся и растем вместе.
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Если вы решите, что хотите продолжить 
движение вместе с нами и получить бизнес 
”под ключ”, вы делегируете основные 
функции нашей команде
И становитесь нашим тренером-экспертом. Это уже 
будет шагом №3
Напишите нам о вашем стремлении!
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Друзья, будем рады видеть вас 
тренерами ICDS 

Чтобы вместе делать интересное дело, приносить пользу людям
и зарабатывать деньги.


